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Aumentando seu tráfego na Web a partir de AGORA!

Internet. O negócio. Lucro.

Para integrar totalmente todas essas palavras em uma fusão bem-sucedida, você precisará de outra palavra. Tráfego. Cada artigo e material de leitura que você encontrará sobre como tornar seu site ou empresa bem-sucedido sempre incluiria a importância de gerar tráfego.

Portanto, todos sabemos que, no cerne de tudo, o tráfego é a coisa mais essencial para uma empresa comercial de sucesso na Internet. Além de garantir que você tenha um ótimo produto para vender e que tenha a organização interna da sua empresa bem tomada, seria hora de chegar ao âmago da questão, gerando tráfego.

Se você já possui um site e deseja pensar que não está recebendo o tráfego que deveria receber, é hora de reconsiderar. Se você está disputando esses negócios muito competitivos, deve estar sempre um passo à frente da concorrência, pois o aumento do fluxo de tráfego deveria ter sido feito ontem.

O tempo é essencial, é um velho ditado conhecido por todos. Mas, ao gerar tráfego, você deve estar sempre alerta e estar um dia à frente de todos. Nunca pense em hoje e amanhã como um ponto de partida para tornar o tráfego do site carregado, sempre deveria ter sido ontem.

Para ajudá-lo a gerar mais tráfego para o seu site, aqui estão algumas maneiras infalíveis em poucas palavras para aumentar seu tráfego a partir de ontem.

(Nós os abordaremos e mais detalhadamente nas partes posteriores deste livro)

1) Invista em boa publicidade com os mecanismos de pesquisa.

Adwords do Google e Abertura do Yahoofornece ótimos esquemas de publicidade que são realmente populares e garantem ótimo tráfego. Embora com essa maneira infalível de aumentar seu tráfego custaria algum dinheiro. Embora alguns evitem gastar dinheiro para aumentar o tráfego, é imperativo nesse caso, porque o Adwords e o Overture são a melhor maneira infalível de aumentar seu tráfego.

Você pode ver por si mesmo o sucesso que esses métodos de publicidade de mecanismo de pesquisa colheram recompensas para muitas empresas. Muitos sites apresentam esse sistema de publicidade e muitos se inscreveram para colher os benefícios. Não fique para trás. Cada centavo vale a pena com o uso da publicidade do Google e do Yahoo.

2) Troque ou Troque Links com outros sites.

Com a troca de links com outros sites, os dois se beneficiarão dos esforços para melhorar o tráfego do site. Quando um site apresenta um link de outro site, eles podem fornecer um ao outro o tráfego que um site gera. Os esforços são duplamente benéficos porque parece que vocês dois estão trabalhando para gerar mais tráfego. Quanto mais links negociados com mais sites, mais tráfego poderia ser esperado.

3) Use marketing viral.

O marketing viral permite que você divulgue sua empresa e seu produto sem nenhum custo ou, se possível, apenas com custos baixos. Este é um método de marketing que pode ser bastante sorrateiro; você pode anexar o nome, o produto ou o link da sua empresa a uma determinada mídia, como um vídeo engraçado, um jogo divertido, um artigo interessante ou uma fofoca ou buzz. Com esse método, as pessoas são infectadas com a criatividade e o entretenimento do meio que as transmitirão a muitas pessoas.

Nós abordaremos isso em detalhes em um capítulo específico mais tarde.

4) Pesquise e use palavras-chave ou frases-chave adequadas para o conteúdo do seu site.

Os mecanismos de pesquisa procuram determinadas palavras-chave que eles mostrariam em suas páginas de resultados. Ao fazer isso, ter a palavra-chave e a frase de palavra-chave corretas é um requisito alto na classificação com alta nos resultados do Search Engine. Você pode escrever seu próprio conteúdo ou contratar alguém para fazer isso por você.

5) Escreva artigos que possam direcionar tráfego para o seu site.

Envie artigos para sites que contenham o mesmo assunto em que o site trata. Se você vender peças para carros, escreva comunicados à imprensa e artigos sobre carros e peças para carros. Anexe a descrição e os serviços do site no final do artigo, bem como o link.

6) Participe de fóruns e forme comunidades online.

Capture um mercado e mostre sua experiência e credibilidade. Quando você encontra uma boa base para o seu site, as pessoas confiam em você e no seu site e transmitem a confiança de muitas pessoas. O tráfego certamente aumentará porque eles sabem que você pode fornecer o que eles precisam.

7) Por fim, ofereça boletins ou E-zines.

Se muitas pessoas sabem sobre o que você é e sua existência é compartilhada com muitas outras, você encontrará um tráfego leal que poderá fornecer mais tráfego por recomendação. Se você despertar a curiosidade de seus clientes, eles serão empurrados para ajudá-lo com seu tráfego.
Como gerar tráfego usando apenas métodos livres


A criação de uma empresa exigiria, obviamente, muitas coisas; para ir direto ao ponto, você precisa de capital. Ganhar dinheiro também exige dinheiro. Mas, é claro, com a versatilidade que a Internet oferece, existem várias maneiras de otimizar o potencial do seu site ou empresa na geração de tráfego.

Embora existam maneiras de alavancar seus fluxos de tráfego, muitos sites não têm os recursos que outros têm para gerar mais tráfego para o seu site. Bem, você não precisa gastar um centavo; tudo o que você precisa é de uma mentalidade adequada e muita ansiedade. Você também deve ter a unidade e perseverança para fazer um trabalho duro e pesquisar para gerar mais tráfego para o seu site.

Como é bom ter mais tráfego para o seu site sem gastar um único centavo. Agora, com certeza, muitos sites têm artigos que oferecem dicas e diretrizes sobre como gerar tráfego usando apenas métodos gratuitos.

Como é possível, você não precisa acelerar nem um centavo, pode levar tempo, para dizer honestamente, não vou brincar com você. Você tem melhores chances pagando pelos seus anúncios, mas pelo menos tem uma chance de lutar com alguns desses métodos gratuitos que vou lhe contar.

· Aproveite os fóruns e comunidades online. O melhor de fóruns e comunidades on-line é que você pode segmentar um determinado grupo que se encaixa na demografia que você está procurando. Você pode discutir sobre muitas coisas sobre o nicho que você representa ou oferece. Outra grande vantagem é que você sabe no que está se metendo e estará preparado.

Com comunidades e fóruns online, você pode criar uma reputação para sua empresa. Mostre a eles do que você é feito e surpreenda-os com sua gama de conhecimentos sobre o assunto, para que você possa construir uma reputação e construir confiança com as pessoas em seus conhecimentos e habilidades.

· Você também pode fazer uso de boletins. Forneça às pessoas um catálogo de seus produtos e artigos interessantes e divertidos. Se você o tornar realmente interessante e divertido, mais pessoas se inscreverão no seu boletim e o recomendarão a outras pessoas. Quanto mais pessoas se inscreverem no seu boletim informativo, mais haverá pessoas que irão para o seu site, aumentando seu tráfego.

Embora os dois primeiros métodos acima tenham sido discutidos brevemente anteriormente, aqui está outro:

· Outra ótima idéia é negociar links com outros sites. Você não precisa gastar um centavo. Tudo o que você precisa fazer é chegar a um acordo com outro webmaster. Com a troca de links, os esforços de ambos os sites beneficiarão os dois sites. Todo tráfego que acessa o site pode clicar no link do site e também visitá-lo. Isso funciona bem, especialmente quando os dois sites apresentam o mesmo nicho.

· Escreva artigosisso poderia atrair a atenção de pessoas interessadas no seu produto. Tente escrever artigos que fornecerão dicas e guias para outros aficionados. Escrever artigos que ofereçam um bom serviço e conhecimento a outras pessoas forneceria a milhagem necessária ao seu fluxo de tráfego.

Muitos sites oferecem envio e postagem gratuitos de seus artigos. Quando as pessoas encontram interesse nos seus artigos, elas têm uma boa chance de seguir a trilha, descobrindo onde o artigo se originou. Inclua um link ou uma breve descrição da sua empresa no artigo e há uma grande probabilidade de que eles acessem o seu site.

· Escreva um bom conteúdo para o seu site. Muitos mecanismos de pesquisa rastreiam as palavras-chave e frases-chave que seu site usa e como elas são usadas. Não é um requisito que um conteúdo seja feito por um escritor de conteúdo profissional. Você pode fazer isso, mas precisa criar conteúdo divertido e informativo para o seu site. Deve fornecer certos requisitos, além de ótima qualidade.

(Mais sobre mecanismos de pesquisa e otimização de mecanismos de pesquisa no próximo capítulo)

Geralmente, os usuários da Internet usam os Mecanismos de pesquisa para encontrar o que estão procurando. Os mecanismos de pesquisa, em troca, usam a pesquisa por palavras-chave para ajudar nos resultados da pesquisa. Com as palavras-chave corretas, você pode obter classificações altas nos resultados dos mecanismos de pesquisa sem os custos.

Todos esses métodos e mais direcionarão mais tráfego para o seu site gratuitamente. Só é preciso um pouco de esforço e horas-homem estendidas. Aprenda tudo o que puder sobre os métodos descritos aqui e em breve você terá um site com excelente fluxo de tráfego, sem os custos usuais que o acompanham.

Otimização para mecanismos de busca e por que você deve usá-la

O comércio eletrônico é um negócio cruel. Você deve armar-se com o conhecimento adequado e as ferramentas para tornar seu site um corte acima do restante.

A cada dia, mais e mais sites estão escalando para otimizar suas classificações em sites e, se você perder a guarda, pode ser pisoteado e deixado no abismo cheio de tantos sites de comércio eletrônico que falharam.

Otimização para mecanismos de pesquisa ou SEOé um termo amplamente usado hoje em muitos sites de comércio eletrônico. Nos últimos anos e nos próximos dez anos, os Mecanismos de Pesquisa seriam a ferramenta de Internet mais usada para encontrar os sites que eles precisam acessar ou o produto ou as informações de que precisam.

A maioria das pessoas que usa os mecanismos de pesquisa usa apenas os dez principais resultados da pesquisa na primeira página. Chegando à primeira página, mais ainda às três principais, está um barômetro do sucesso de sites na otimização de mecanismos de pesquisa.

Você obterá uma maior taxa de probabilidade ao ser clicado quando tiver uma classificação alta. Quanto mais tráfego para o seu site, mais negócios você realiza.

Mas, é essencial agarrar esse ponto ou tornar sua classificação ainda melhor. Como mencionado acima, cada dia é um novo dia para todos os sites de comércio eletrônico, para que eles mesmos tenham uma classificação mais alta usando a otimização de mecanismo de pesquisa. É imperativo tornar seu site cada vez melhor a cada dia.

Então, o que é a otimização de mecanismo de pesquisa e você precisa usá-la? A resposta para o motivo de você usá-lo é fácil.Você precisa da otimização do mecanismo de pesquisa para ser o número um, ou talvez, pelo menos, gerar receita para o seu site. Período.

Com a otimização do mecanismo de pesquisa, você pode obter o benefício de gerar um alto volume de tráfego. Digamos apenas que você obtém apenas uma receita bem-sucedida com 10 a 20% do seu tráfego. Se você receber cem acessos ou mais por dia, já obtém uma boa receita das vendas. Se você receber apenas vinte a dez acessos por dia, receberá apenas um ou dois, se não houver nenhum.

Então, mais uma vez, o que é a otimização de mecanismo de pesquisa? A otimização do mecanismo de pesquisa está utilizando ferramentas e métodos para classificar seu site nos resultados dos mecanismos de pesquisa.

Ficar na primeira página e, melhor ainda, na metade superior da página garantirá que seu site gere uma conscientização pública da existência do site e, posteriormente, gere mais tráfego, tráfego que pode levar a receita e negócios em potencial.

A otimização do mecanismo de pesquisa exige muito trabalho para ser totalmente realizado. Há muitos aspectos que você precisa alterar no seu site ou adicionar para obter a otimização do mecanismo de pesquisa. Isso incluirá obter muitas informações sobre as frases-chave que são populares em relação ao nicho ou tema dos sites.

Também pode ser necessário reescrever o conteúdo do site para que você possa obter as palavras-chave corretas em seu site sem torná-lo muito comercial, mas leve e informativo. Existem certas regras e diretrizes a serem seguidas para tornar o conteúdo do seu site aplicável e propício à otimização do mecanismo de pesquisa.

Você também precisará colaborar com muitos outros sites para obter trocas de links e transferências de páginas. Os tráfegos de entrada e saída gerados por sites, entre outros, são um dos componentes que os mecanismos de pesquisa usam para classificar sites.

Tente pesquisar na Internet por muitas ajuda úteis. Dicas, diretrizes e métodos para a otimização de mecanismos de pesquisa podem ser encontrados. Leia muitos artigos que podem ajudá-lo a otimizar seu site nos resultados do Search Engine.

Quanto mais conhecimento e informação você reunir, melhor. Isso tudo irá ajudá-lo a obter esses altos rankings. Isso pode exigir um pouco de tempo e esforço de sua parte, mas os benefícios serão surpreendentes.

Se você pode participar com algum dinheiro, existem muitos sites na Internet que podem ajudá-lo na otimização do mecanismo de pesquisa.

Existem muitos sites que ajudam a rastrear frases-chave que podem ajudar seu site. Existem também alguns criadores de conteúdo com muita experiência em criar bons conteúdos carregados por palavras-chave para seus sites com boa qualidade.

Como usar um script Tell-A-Friend para direcionar o tráfego hoje

Aqui está uma alavancagem raramente usada na comunidade de Marketing na Internet hoje em dia, mas é frequentemente usada em sites comerciais com muitos resultados efetivos!

Mais e mais webmasters têm o dilema recorrente de como aumentar o fluxo de tráfego nos sites. Nos últimos anos, muitos métodos foram desenvolvidos para resolver essa situação. Enquanto a maioria deles funcionaria, existem aqueles que não causariam um pequeno impacto.

Um dos métodos que gerou muitas histórias de sucesso ao direcionar tráfego para sites é o marketing viral (há um capítulo separado sobre esse tópico, somente no final deste livro). O marketing viral utiliza a tendência de uma pessoa compartilhar algo para achar informativo, divertido ou surpreendente.

Muitas empresas apostam nesse comportamento para espalhar seus produtos e aumentar a popularidade da empresa ou do site. O marketing viral utiliza muitos meios para seduzir esse comportamento. Pode ser na forma de uma história interessante, um jogo em flash viciante, um vídeo divertido e muitos outros que podem chamar a atenção de uma pessoa.

Essa forma engenhosa de marketing é tipicamente de baixo custo e é uma ferramenta maravilhosa para qualquer empresa utilizar. O benefício ofusca muito o custo ou os esforços para inicializar esse esquema de marketing. Qualquer site beneficiaria muito esse marketing viral.

Script Tell-A-Friend

Um dos métodos mais fáceis de marketing viral é usar o script Tell-A-Friend. Este é um script de programação simples que você pode anexar à programação do seu site. Geralmente, os scripts Tell-A-Friends são instalados nas páginas em que uma mídia é colocada, para que uma pessoa possa enviá-la facilmente a qualquer um de seus amigos ou familiares.

O conceito básico de um script Tell-A-Friend é um script em que uma pessoa pode inserir seu nome, endereço de e-mail, o endereço de e-mail do destinatário e enviar a mídia para o destinatário, como um e-mail com anexo. Como o destinatário recebe o email, ele não pensa no email como spam, pois vê o nome do remetente como alguém que conhece ou confia.

O script Tell-A-Friend elimina muito as chances de ser bloqueado porque eles usam as informações inseridas pelo remetente. Isso permite uma maior divulgação desse método de marketing. Pode ser bastante sorrateiro, mas é muito eficaz.

Com o e-mail enviado e aberto, a mídia enviada será lida, visualizada ou reproduzida. Também junto com o e-mail, há uma breve descrição da empresa ou site que patrocina a mídia enviada. Isso permite a introdução do site, nome da empresa ou seus produtos. O que acompanha é outro script Tell-A-Friend.

Em seguida, o processo começa e REPEATS novamente. À medida que mais pessoas usam o script de dizer a um amigo, mais e mais pessoas sabem da existência da empresa ou site patrocinador. As pessoas que lêem os anúncios no e-mail e gostaram do que veem, clicam no link e visitam o site. Isso direciona o tráfego para o site, resultando em um grande número de clientes em potencial.

Disponibilidade de script Diga a um amigo

Um script Tell-A-Friend é muito simples e não requer um método complicado de programação. Na verdade, você pode copiar e colar um script e simplesmente colocá-lo na página desejada. Encontrar um é ainda mais simples. Tudo o que você precisa fazer é acessar um mecanismo de pesquisa e digitar na caixa de pesquisa "Script para contar a um amigo" e pressionar enter ou clicar em ir.

Na página de resultados da pesquisa, você verá muitos links que direcionarão você para um site onde você pode obter um script Tell-A-Friend. Seria apenas uma simples questão de procurar e pesquisar o script e copiá-lo para a página da web desejada.

Com uma estratégia de marketing viral de script Tell-A-Friend, você pode direcionar tráfego para o site, o que pode gerar lucros. Este é um script simples e inofensivo que oferece grandes benefícios por um baixo custo associado a uma grande criatividade e previsão.

É imperativo que você tenha paciência ao usar um script Tell-A-Friend. Se a mídia escolhida não atingir a milhagem esperada, pode levar algum tempo até que ela seja espalhada ou compartilhada. Mas certamente muitas pessoas verão seus anúncios e há uma grande probabilidade de visitar seu site, aumentando o fluxo de tráfego.

Agora que abordamos os métodos gratuitos, falaremos sobre o investimento em orçamentos de cordas para obter resultados máximos na geração de tráfego.

As 5 principais maneiras de gerar tráfego de sites de baixo custo

Há uma regra rígida e rápida na geração de renda para o seu site: um fluxo constante de tráfego no site. Se ninguém for ao seu site, dificilmente encontrará uma chance de gerar renda. Muitos sites tentaram e falharam ao fazê-lo, e esses resultados para os sites desaparecem. É preciso dinheiro para manter um site de geração de renda;também é preciso dinheiro para ganhar dinheiro.

MAS, também não é necessário um monte de dinheiro para gerar tráfego para o seu site!

Você já se perguntou como os sites de grande sucesso direcionam o tráfego para o site deles? A maioria deles está gastando muito dinheiro para direcionar o tráfego para seus sites, investindo em muitas campanhas publicitárias e em diferentes formas de esquemas de marketing e truques. Tudo isso vale a pena, porque, agora, eles são o que são agora, sites com altos ganhos e grandes ganhos.

Você não precisa fazer isso se realmente não tiver os recursos deles. Existem várias maneiras de gerar tráfego de site de baixo custo sem precisar gastar o que você não tem ou não pode pagar. Muitas pessoas apostaram em métodos de alto custo e acabaram perdendo a camisa por causa disso.

Apresento a você as cinco principais maneiras de gerar tráfego de site de baixo custo que pode ajudar bastante o seu site. Mesmo que você receba apenas uma pequena porcentagem de visitantes bem-sucedidos, a proporção de clientes ainda funcionará, especialmente se você receber um grande número de tráfego do site.

Links de troca

Este é um método seguro e comprovado. Raramente você veria um site onde não há link para outro site. Muitos webmasters estão dispostos a trocar links entre si para que possam produzir mais conscientização pública sobre seus sites. Em breve, você verá e sentirá o repentino aumento do tráfego que chega ao seu site de outros sites.

Um pré-requisito importante na troca de links com outros sites é ter o mesmo nicho ou conteúdo que o outro site. Eles devem compartilhar um assunto em comum para que haja continuidade na prestação de serviços e informações para o que interessa ao seu tráfego-alvo.

A troca de links também aumenta suas chances de obter uma classificação alta nos resultados do Search Engine. É do conhecimento geral que os Mecanismos de Pesquisa classificam sites altos com links relacionados ao tema de entrada e saída. Com uma boa posição no ranking nos mecanismos de pesquisa, você gerará mais tráfego no seu site sem os altos custos.

Troca de tráfego

É como trocar links, mas em um nível superior diferente. Isso pode custar um pouco mais do que trocar ou trocar links, mas pode ser mais barato porque você ganha créditos. Você pode usar esses créditos ao visualizar o tráfego de outras pessoas, enquanto ganha créditos quando alguém vê o seu.

Os serviços de troca de tráfego são a visualização do site ou da página de outra pessoa. Isso é feito vice-versa, onde um site pode usar o conteúdo do site e você também pode acessar o site dele. Os dois se beneficiam dos esforços uns dos outros para gerar tráfego.

Os visitantes de outros sites podem acessar suas páginas e saber mais sobre o site e sobre o site deles. Mais uma vez, a conscientização pública da existência de seus sites é aumentada.

Escrever e enviar artigos

Existem muitos E-zines e enciclopédias on-line na Internet, que oferecem espaço livre para os artigos serem submetidos. Se você quiser economizar custos, pode fazer os artigos você mesmo. Existem muitos escritores freelancers que estão dispostos a escrever para você por uma pequena taxa, mas para economizar dinheiro, é aconselhável fazer esses artigos você mesmo.

Escreva artigos com temas, juntamente com o nicho do seu site. Escreva algo sobre o qual você tenha experiência para que, quando o lerem, sintam seu conhecimento sobre o assunto e estejam ansiosos para acessar o site. Escreva artigos que produzam dicas e diretrizes para o assunto ou nicho que seu site possui.

Inclua uma caixa de recurso no final do seu artigo que possa vinculá-los ao seu site. Escreva um pouco sobre você e seu site. Se você fornecer um artigo leve, carregado de informações e interessante, eles irão ao seu site para mais informações.

Se você deseja aproveitar a submissão de artigos, pode tentar serviços pagos, como http://www.articlemarketer.com/.

Usando o Google Adwords para direcionar tráfego direcionado a laser

Esse é o motivo pelo qual o laser do site de comércio eletrônico tem como alvo determinados grupos de pessoas e os direciona ao site para mostrar seus sites e produtos. O marketing de precisão é essencial para que você possa contar com todo o tráfego do seu site como clientes em potencial.

Usando dinheiro para ganhar dinheiro

É uma noção comercial comum que, se você quiser ganhar dinheiro, precisa gastar dinheiro. Uma boa maneira de gastar dinheiro para obter ganhos nos negócios é através da publicidade. A publicidade atrai as pessoas porque, através da publicidade, elas sabem que existe uma empresa ou produto.

Com o tipo certo de publicidade, você pode ver o aumento do tráfego no seu site. Com um alto volume de tráfego, mesmo que apenas uma pequena parte ou porcentagem acabe comprando clientes, ainda é uma boa média de receita geradora de lucro.

No momento, não existe outro esquema de publicidade que valha cada centavo do que usar o Adwords do Google (http://www.adwords.com/) O aumento da popularidade do Adwords do Google é muito evidente, pois é possível ver tantos sites com esse esquema de anúncios.

Ao usar o Adwords do Google, você paga uma determinada taxa, dependendo do número de palavras-chave às quais seu anúncio é sensível a palavras-chave. Sempre que uma pessoa faz uma pesquisa no Google, a palavra-chave ou palavras-chave usam para gerar anúncios no lado do Google, que são gerados pelas palavras-chave atribuídas a seus anúncios.

Esse método de laser segmenta o tráfego que um site deseja para o site. Isso também garante que você esteja prontamente visível na primeira página de um resultado da pesquisa. Pagar ao Google por esse esquema de anúncios garante que seu grupo-alvo de pessoas veja seus anúncios. Você direciona o tráfego direcionado a laser para o seu site, o que fornece suas necessidades e desejos. Você também pode ter certeza de que pode atender às demandas e necessidades deles.

Além do Google, você também pode ser destaque em outras redes de pesquisa, incluindo sites como AskJeeves, AOL Search e Netscape. Esses sites também mostram anúncios do Google AdWords que reagem às pesquisas feitas pelos visitantes.

Existem também redes de conteúdo, sites que não são de mecanismo de pesquisa e que apresentam o Google Adwords, que também veiculam seus anúncios. Mas isso está sujeito ao nicho que o site apresenta. Suas palavras-chave escolhidas determinarão qual rede de conteúdo deve apresentar seu anúncio. A frequência do seu anúncio também deve ser determinada pelo seu orçamento permitido.

Laser direcionando seu tráfego

Para obter um bom número ou estimativa do índice de tráfego para compra de clientes, é bom direcionar o tráfego a laser. Sabendo que seu tráfego é todos os clientes em potencial e está interessado em seus produtos e empresa, fornece estatísticas mais precisas. Isso mostrará a eficácia da utilização do Google Adwords.

Direcione o tráfego direcionado a laser para o seu site usando palavras-chave ou frases-chave do Goggle Adwords que pertencem à sua empresa e aos seus produtos. Existem muitas ferramentas on-line da Internet que podem ajudá-lo a escolher palavras-chave e frases-chave atualmente em demanda que podem ajudar a direcionar o tráfego direcionado a laser para o seu site.

Com o seu anúncio do Google Adwords, você garante que cada clique no seu anúncio é um cliente em potencial que está exatamente interessado no que tem a oferecer. Verifique se o seu anúncio do Google Adwords possui as palavras-chave corretas para poder direcionar o tráfego direcionado a laser para o seu site.

Usar o Google Adwords para ajudar a impulsionar a unidade para aumentar o tráfego direcionado a laser será muito benéfico, como muitas outras empresas podem atestar. Os benefícios são altos, com o custo relativamente justificável.

Marketing Viral 101

Criatividade. 

Esta é uma das virtudes que um site deve possuir para liderar a corrida implacável na concorrência nos negócios baseados na Internet. Com tanta concorrência e rivalidade acontecendo, todo método de marketing deve ser empregado e utilizado.

Não importa se você tem um produto matador ou um site com design fantástico, se as pessoas não sabem que você existe, isso não importa, e você não vai torná-lo grande. Pior de tudo, seu negócio pode ser morto.

Embora existam hoje muitos métodos e esquemas usados ​​por muitos sites de comércio eletrônico, ainda existem alguns que podem ajudá-lo com um aumento extra nas classificações de popularidade. Um deles é o chamado Marketing Viral.

Embora o termo Viral represente facilmente um vírus, uma palavra muito temida por todos os proprietários de computadores, não é o que parece. Na verdade, você não usa vírus de computador para espalhar seus negócios; pelo contrário, isso pode te matar. Todo mundo já teve o suficiente de todos esses anúncios pop-up e spywares.

Visão Geral do Marketing Viral

O Marketing Viral, também conhecido como Publicidade Viral, é uma técnica de marketing usada para aumentar a conscientização pública do produto ou da empresa.

Eles usam muitas formas de mídia para alcançar o público sem realmente promover o produto, utilizando outras formas viciantes que poderiam deixar uma pessoa viciada e ser obrigada ou divertida a transmiti-la com o anúncio do produto ou da empresa. com isso. 

Em poucas palavras, as empresas adotam a ideia de que, se as pessoas gostarem do conteúdo de uma mídia, elas a transmitirão a seus amigos e familiares. Eles patrocinam determinadas mídias, como um jogo em flash legal, vídeo engraçado, história divertida e outras que podem ser transmitidas para a outra com a marca ou logotipo da empresa ou a descrição do produto ou qualquer outro conteúdo para ajudar a promover a empresa ou seu produto .

O marketing viral tornou-se um meio popular de publicidade e marketing porque são de custo relativamente baixo. Para evitar ser marcado como spam, o marketing viral conta com a ânsia de uma pessoa em divulgar o produto. Se uma pessoa vir o nome da pessoa que conhece como remetente, ela não o bloqueará nem o abrirá também.

Muitas empresas oferecem incentivos, como descontos e abatimentos, quando ajudam na divulgação de seu marketing viral. Eles dependem do número de destinatários que um marketing viral recebe de uma pessoa para determinar a quantidade ou o número de incentivos aos quais podem ser atribuídos.

Usando o Marketing Viral para sua vantagem

A principal e principal vantagem do marketing viral é que você recebe muita publicidade e conscientização do público sobre seu site e sua empresa. Você pode gerar um fluxo de tráfego que são clientes em potencial. Com um pouco de criatividade e imaginação, além de alguns incentivos ou prêmios, você pode alcançar um grande número de pessoas e anunciar sua existência.

Quase todos os sites e empresas estão percebendo a eficácia do Marketing e Publicidade Virais. Não usá-lo pode matar o seu negócio. Juntamente com outros esquemas e métodos de promoção do site, como a Otimização de Mecanismos de Busca e outros, o marketing viral pode facilmente levar você à frente nos jogos de classificação.

O marketing viral pode ser uma maneira sorrateira de fazer com que as pessoas saibam sobre você e sua empresa. Você faz com que eles repassem seu anúncio. Eles também têm um custo muito baixo, pois não investir nele pode ser um verdadeiro suicídio nos negócios. Só é preciso uma ótima idéia, um bom jogo viciante, uma história engraçada e muitas idéias ainda estão por aí. Crie fofocas ou novidades, muitos filmes são promovidos usando escândalos e fofocas para torná-los populares. Lembra do filme "The Blair Witch Project"?

Muitas grandes empresas tentaram o marketing viral e tiveram muitas histórias de sucesso com ele. Um exemplo clássico é o Hotmail da Microsoft. Eles foram a primeira grande empresa conhecida a utilizar o esquema e isso fez maravilhas para eles.

Agora é sua vez de usar o marketing viral para fazer maravilhas para você. Aja agora e colha os benefícios que o Viral Marketing oferecerá para você e seus números de vendas.

Como monetizar seu tráfego para que você aproveite ao máximo

À medida que o livro chega ao fim, mostrarei como maximizar e aproveitar ao máximo o tráfego gerado usando os métodos que discutimos anteriormente.

Estabelecer seu próprio site de comércio eletrônico não é mais o que costumava ser. Existem milhares de concorrentes dispostos a obter uma fatia maior do bolo. Todo esquema e método que você pode encontrar para aumentar suas vendas seria muito benéfico.

Temos que admitir para nós mesmos. A maioria de nós gosta de dinheiro. Não vamos desperdiçar nosso tempo e esforço apenas por diversão. Muitos sites não esperariam até o inferno congelar apenas para ver seus lucros. Embora haja quem leve as coisas de ânimo leve, sempre há quem prefere lucrar a qualquer dia.

É do conhecimento geral que sem tráfego não temos negócios. Como qualquer empresa, sem clientes, você não obtém vendas. O tráfego representa todas as pessoas que têm a chance de ver o que você tem a oferecer. Quanto mais pessoas visualizarem seus produtos, mais pessoas existirão para comprá-los.

Ninguém cria um site de comércio eletrônico que não espera lucro. Temos um capital inicial que precisa ser recuperado. Com um tráfego consistente, temos pelo menos uma chance de lutar para alcançar essa probabilidade. A monetização do seu tráfego otimizaria suas chances de tirar o melhor proveito dele.

Ganhar dinheiro com seu tráfego

O melhor e mais comprovado método de obter lucro com o tráfego é usar publicidade. A Internet gera centenas de milhares e centenas de milhares de tráfego todos os dias. A maioria deles está procurando por algo. Enquanto alguns estão apenas procurando informações, há também uma boa porcentagem que está procurando por algo que eles precisam.

A Internet provou ser uma fonte muito confiável para encontrar o que era considerado um produto muito insondável. A Internet fez do mundo um lugar menor; você pode anunciar um produto nas profundezas de Istambul e ainda encontrar um comprador no centro da Filadélfia.

Gerar tráfego não é uma tarefa fácil. Você precisa lidar com um grande número de sites para gerar um bom número de fluxo de tráfego. Mas, se feito com sucesso, isso pode abrir uma caixa de possibilidades de Pandora. Um dos benefícios é monetizar seu fluxo de tráfego.

Portanto, para chegar ao núcleo, quanto mais tráfego você gerar, maior a probabilidade de ser considerado desejável, desejável, no sentido de que um bom site de fluxo de tráfego seja facilmente convertível em lucro. Basicamente, tráfego é igual a lucro. Publicidade é o nome do jogo; com o bom esquema de publicidade, você pode usar seu fluxo de tráfego a seu favor.

Quando você tem um bom tráfego, tem um bom número de clientes em potencial, clientes dispostos a despejar dinheiro em seus cofres. Além disso, também são tráfego que pode ser redirecionado para links patrocinados que estão dispostos a pagar por uma parte considerável do tráfego que você gerou.

Esse esquema é chamado de "pagamento por clique". A cada clique que um visitante do seu site faz em um link anunciado, você será pago. Quanto mais tráfego você gerar e mais cliques, mais lucros serão gerados.

Programas afiliados

Outro método de monetizar seu tráfego são os programas afiliados. Você pode vincular-se a outros sites testados e testados e empresas on-line e monetizar seu tráfego, gerando uma porcentagem das vendas geradas pelo tráfego proveniente do seu site.

A idéia básica é que o tráfego gerado em seu site irá para outro site que possa oferecer um produto que você não carrega. Muitos programas podem acompanhar e fazer registros das transações que foram possíveis devido à ligação do site.

Quando as compras são feitas por clientes que foram direcionados pelo site para o site deles, você recebe uma porcentagem dessa venda. Os programas de afiliados oferecem o benefício de monetizar seu tráfego sem a necessidade real de transportar ou promover um determinado produto.

Em Fechamento

Existem muitas maneiras e métodos para gerar receita com seu tráfego. Só é preciso um pouco de trabalho duro e o desejo de lançar com sucesso um site com fins lucrativos. A Internet é uma verdadeira fonte de informação. Muitas dicas e guias são oferecidos em todos os lugares para monetizar seu tráfego e tornar seu site um bom gerador de lucro.
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SEGREDOS PARA TRANSMISSÃO DE TRÁFEGO NA WEB





Técnicas de construção de tráfego para aumentar o fluxo de visitantes em seus sites e explodir os lucros da sua empresa!
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